ГОДОВОЙ  ОТЧЕТ
Открытого акционерного общества

«Тверьстекло-М»

по итогам работы за 2007 год.
Сегодняшняя конструкция экономики Общества обусловлена одним бизнесом  –  производство и продажи формокомплектов для упаковки из стекла,  функционирующем в эволюционно-развивающемся режиме в плане технико-технологического и организационного обеспечения.


Результаты 2007 года свидетельствуют о том, что, несмотря на продолжение Советом директоров политики активизации эффективности бизнеса в обеспечении значительного роста продаж, прибыльности и нейтрализации за счёт этого угроз Обществу на рынке производимых товаров,  достичь в очередной раз установленной планки не удалось.


Нам удалось переломить начавшуюся в 2004 году отрицательную динамику физических объёмов. Прирост составил по основному продукту – формам – 4 %, величина может и не такая значительная.


Рынок не стоит на месте. За последние годы в России на замену устаревшему стеклоформующему оборудованию появляются новые машины, в том числе и 3-капельные варианты, требующие от формовой оснастки более высоких параметров точности, других, более сложных конструкторских решений, обеспечивающих минимизацию веса тары, высоких скоростей выработки.


За отчётный период нами продано в 2,5 раза больше форм линейного типа по сравнению с 2006 годом.


Даже сравнивая показатели 2002 года ( а это один из лучших в текущем веке ), нам удалось прирастить величину по формам с упрочнением для линейных машин практически на 50 %.

Вырос объём продаж против 2006 года на 16,9 %.


Рентабельность продаж составила 10,7 %, на 17,5 % больше соответствующего показателя 2006 года.


Объём  произведённой  в  2007  году  продукции  вырос  против       2006  года  на  12,4  %,   а  производительность  труда  на  20,8  %.


Затраты на производство продукции выросли против 2006 года            на   12,8  %.


Здесь сказался рост тарифов естественных монополий и вытекающий рост цен на сырьё ( чугун до 20 % ) и другие материалы, в том числе упрочняющие покрытия, соответственно рост объёмов производства.


Затраты на рубль ТП остались на том же уровне и составили в среднем по году 90 коп.


Доля себестоимости в выручке снизилась на 2 пункта и составила 89 %.

          По сравнению с 2007 годом коэффициент текущей ликвидности практически не изменился. Текущих активов было достаточно для погашения текущих обязательств.
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         Значение коэффициента срочной ликвидности незначительно снизилось. Общество смогло финансироваться за счёт собственных источников.


Коэффициент абсолютной ликвидности выше среднего значения и по сравнению с 2006 годом подрос на 4 пункта.


Общество своевременно выполняло за отчётный период обязательства перед государством, работниками предприятия, поставщиками сырьевых ресурсов.


Эти параметры бизнеса 2007 года были обеспечены изменениями пропорций ассортимента поставляемых изделий, уровня конкурентоспособности, ценовыми диапазонами.


В течение отчётного периода Совет директоров рассматривал различные сценарии возможных путей развития бизнеса с опорой в основном на собственные силы и возможности. Достаточно в агрессивной форме педалировал на резкое увеличение динамики объёмов продаж и прибыли.


Насыщенность рынка формостроения в России, несмотря на ввод новых мощностей стеклотарных заводов, увеличивается.


С одной стороны, это известные нам российские производители, с другой – итальянцы, бельгийцы, немцы, чехи и новый агрессивный конкурент – китайские фирмы.

          Ценовые параметры нашей продукции пока позволяют вписываться с определённой прибыльностью в рыночное пространство.


С 4 квартала прошлого года мы начали программу инвестиций               в  активную   часть   основных  фондов. Нами   на   сегодня           приобретены  четыре  единицы современного оборудования к трём уже имеющимся.


На  2008 год Совет директоров выстроил не только приоритеты бизнеса, но и определённые меры практического свойства по корректирующим   действиям  в  плане  улучшения   положения   дел  сегодня   и   на   будущее.


Мы  ставим  задачу   выйти   на   рубежи   не   менее:   первая  очередь – 5  комплектов,   вторая   очередь – 7  комплектов   в   месяц   для       линейных машин.


В   целом  это  не   менее   700  форм   в   месяц   с   рентабельностью  не  менее  15  %.

Генеральный директор                                    В.Б. Евстигнеев
